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KATA PENGANTAR 

Dengan mengucap syukur Alhamdulillah, penulisan laporan kegiatan 

seminar ini dapat tersusun dengan lancar. Kegiatan seminar regional ini membahas 

mengenai langkah  memulai usaha dengan metode Business Model Canvas. 

Laporan ini menguraikan kegiatan Seminar dengan tema “Desain Usahamu 

dengan Business Model Canvas” yang dilaksanakan secara online (Webinar) pada 

aplikasi Google Meet dengan URL https://ngamp.us/ngampoozinwebinar1, tanggal 

3 April 2020. Mudah-mudahan bermanfaat bagi yang memerlukan. Apabila 

terdapat kekurangan dan kelemahan dalam penyusunan laporan ini, kami menerima 

saran dan kritik guna penyempurnaan lebih lanjut. 

 

 

Jakarta, April 2020 

 

  

Pipin Farida Ariyani, S.Kom., M.T.I. 

    NIP: 040024 



iii 

DAFTAR ISI 

 

LEMBAR PENGESAHAN ..................................................................................... i 

KATA PENGANTAR ............................................................................................ ii 

DAFTAR ISI .......................................................................................................... iii 

I. KEGIATAN ................................................................................................... 1 

1.1. Nama Kegiatan ..................................................................................... 1 

1.2. Latar Belakang ..................................................................................... 1 

1.3. Tujuan Kegiatan Seminar ..................................................................... 1 

1.4. Alokasi Waktu Partisipasi .................................................................... 1 

1.5. Pembicara Seminar ............................................................................... 2 

1.6. Pelaksanaan Seminar ............................................................................ 2 

II. LAMPIRAN .................................................................................................. 4 

2.1. Sertifikat ............................................................................................... 4 

2.2. Foto Kegiatan ....................................................................................... 4 

 

 

 

 



1 

 

I. KEGIATAN 

1.1. Nama Kegiatan 

Kegiatan seminar online (Webinar) merupakan rangkaian acara PARSIAL 

2020  dengan judul “Conquering the World Full of Data with Data Science” yang 

merupakan perhelatan acara dari Himpunan Mahasiswa Matematika (HIMATIKA), 

Fakultas Sains dan Teknologi Universitas Islam Negeri (UIN) Syarif Hidayatullah 

Jakarta. 

 

1.2. Latar Belakang 

Seminar ini merupakan Seminar Regional yang diadakan secara online dalam 

bentuk Webinar melalui Google Meet. Acara webinar Ngampooz-in Potensimu ini 

diselenggarakan oleh LevelUp bekerjasama dengan pihak Ngampooz. Acara 

webinar Ngampooz-in Potensimu kali ini mengangkat tema "Desain Usahamu 

dengan Business Model Canvas” yang dilaksanakan pada hari Jumat 3 April 2020, 

pukul 14.00 WIB s/d 16.00 WIB, melalui aplikasi web Google Meet dengan link 

https://ngamp.us/ngampoozinwebinar1.  

Acara seminar online (Webinar) ini membahas mengenai tentang langkah-

langkah memulai usaha dengan metode Business Model Canvas. 

. 

1.3. Tujuan Kegiatan Seminar 

Seminar ini mempunyai tujuan, antara lain: 

a. Meningkatkan wawasan peserta tentang metode Business Model Canvas 

b. Meningkatkan wawasan peserta untuk memulai usaha (enterprenuer) 

 

 

1.4. Alokasi Waktu Partisipasi 

Kegiatan ini dilaksanakan pada :  

Hari / Tanggal  : Jumat / 3 April 2020 

Waktu Pelaksanaan : 14.00 s.d. 16.00 WIB 

Tempat Pelaksanaan : Google Meet  

 https://ngamp.us/ngampoozinwebinar1 
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1.5. Pembicara Seminar 

Seminar online Ngampooz menghadirkan Narasumber, yaitu Bapak M. Ainur 

Rony selaku Founder dan CEO Ngampooz. 

 

1.6. Pelaksanaan Seminar 

Acara webinar Ngampooz-in Potensimu ini merupakan salah satu acara 

seminar dari serangkaian acara seminar rutin yang diselenggarakan oleh LevelUp 

bekerjasama dengan pihak Ngampooz. Pada masa pandemi virus Corona ini, acara 

webinar Ngampooz-in Potensimu kali ini diselenggarakan melalui aplikasi web 

Google Meet dengan link https://ngamp.us/ngampoozinwebinar1, yang 

mengangkat tema "Desain Usahamu dengan Business Model Canvas”. Pelaksanaan 

webinar dilakukan pada hari Jumat 3 April 2020, jam 14.00 WIB s/d 16.00 WIB. 

Acara seminar online (Webinar) ini membahas tentang langkah-langkah memulai 

usaha dengan metode Business Model Canvas. 

Dalam acara webinar ini, Bapak Rony menyampaikan tips dalam memulai 

usaha, yaitu hati-hati dalam melangkah karena dapat beresiko kehilangan uang dan 

kehilangan waktu. Strategi dalam bisnis itu penting, Business Model Canvas salah 

satu tool yang digunakan untuk menentukan strategi bisnis. Tujuan bisnis harus 

ditentukan jelas, agar bisnis memiliki tujuan yang jelas yaitu Keunggulan 

Competitive. Untuk mencapai Keunggulan Competitive diperlukan suatu sistem 

yang baik yang terdiri dari 9 variabel. Dengan adanya Keunggulan Competitive 

akan menciptakan revenue stream yang baik. 9 Variabel dalam Business Model 

Canvas yaitu Value Proposition, Key activities, key resources, key partners, 

customer segment, customer relationship, channels, cost structure, revenue stream. 

Bapak Rony menjelaskan masing-masing dari 9 variabel dalam Business 

Model Canvas. Value Proposition, merupakan inovasi, pembeda antara usaha yang 

kita miliki dengan usaha yang orang lain. Pertanyaan mendasar yang ditanyakan 

calon pembeli: “Kenapa harus beli barang ini dari toko kamu?”. Key Activities, 

merupakan pekerjaan-pekerjaan yang dilakukan untuk menunjang keberhasilan 

usaha. Key Resources, adalah tim inti dalam menjalankan kegiatan usaha. Key 

Partners, adalah entitas di luar dari organisasi yang membantu berjalannya kegiatan 

usaha. Outsource adalah solusi jika kita tidak memiliki kemampuan di bidang 
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tertentu, jadi lebih baik diserahkan ke entitas/organisasi yang mampu. Dalam dunia 

usaha, network atau jejaring itu penting sekali. Customer Segment, adalah target 

calon pelanggan. Harus spesifik karena menentukan tingkat keberhasilan penjualan 

produk kita. Jika jelas dan spesifik maka penenttuan Customer Relationship dan 

channels akan mudah. Customer Relationship, merupakan hubungan yang baik 

dengan customer atau pelanggan. Prinsip dasarnya adalah keuntungan didapat dari 

penjualan yang berulang. Salah satu validasi bisnis/usaha kita memang valid adalah 

adanya customer yang kembali lagi membeli. Harus dipikirkan cara agar pembeli 

kembali lagi atau bahkan mereferensikan usaha kita ke teman atau saudaranya. 

Channels, merupakan sarana untuk berkomunikasi antara pemilik bisnis dengan 

pelanggan/calon pelanggan. Cost Structure, adalah biaya-biaya yang dikeluarkan 

untuk keperluan usaha. Sebutkan semua biaya yang ada pada Key Activities, Key 

Resources, Key Partners, Customer Relationship dan Channels. Revenue Stream, 

salah satu langkah dalam menentukan bagaimana caranya usaha kita dapat 

menghasilkan uang. Perhatikan angka dari cost structure sebagai pertimbangan 

menentukan angka pada revenue stream. 

Pada akhir acara, Bapak Rony memberikan kesempatan tanya jawab dari 

peserta melalui aplikasi chat pada Google Meet. Pertanyaan dari beberapa peserta, 

dijawab langsung oleh Bapak Rony. Sebagai penutup acara, ibu Julaiha sebagai MC 

memberikan ucapan terima kasih kepada narasumber Bapak Rony, serta diadakan 

sesi foto bersama di aplikasi Google Meet. 
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II. LAMPIRAN 

 

2.1. Sertifikat 

 

 

2.2. Foto Kegiatan 
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