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HALAMAN PENGESAHAN 

 

 

Judul Kegiatan : Ngampooz-In Potensimu “Marketing 

Communication Strategy”, Live Google 

Meet, Kota Tangerang Banten. 

Bidang Ilmu : Sistem Informasi 

Peserta Kegiatan : 

a. Nama Lengkap 

b. Jenis Kelamin 

c. NIP / NIDN  

d. Jabatan Fungsional 

e. Jabatan Struktural 

f. Program Studi 

g. Nomor HP 

h. Alamat e-mail 

 

: 

: 

: 

: 

: 

: 

: 

: 

 

Humisar Hasugian 

Laki-laki 

030563 / 0303048001 

Lektor 

Kasubdiv Bidang Operasional DTI 

Sistem Informasi 

08128848106 

Humisar.hasugian@budiluhur.ac.id 

isar_hsg@yahoo.com 

Tanggal Pelaksanaan : 15 April 2020 

Lokasi Kegiatan : Live Google Meet, Kota Tangerang Banten 

Lama Kegiatan 

Biaya Kegiatan 

: 

: 

1 Hari  

Rp.0,- 

 

 

 

 

 

 

Jakarta, 17 April 2020 

 

Dosen Partisipan 

 
 ( Humisar Hasugian, M.Kom. ) 

NIP : 030563 
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KATA PENGANTAR 

 

Puji dan syukur kami ucapkan kehadirat Tuhan yang maha kuasa karena 

berkatNya lah laporan kegiatan ini dapat diselesaikan dengan baik. 

Laporan kegiatan ini merupakan penjelasan dari mengikuti kegiatan Ngampooz-In 

Potensimu “Marketing Communication Strategy”, Live Google Meet, Kota 

Tangerang Banten. yang diikuti oleh para peserta secara online. Laporan ini disusun 

sebagai bentuk tanggung jawab sebagai peserta kepada Fakultas Teknologi Informasi 

Universitas Budi Luhur. Saya selaku peserta pada kegiatan ini akhirnya 

menyampaikan terima kasih karena telah diberi kesempatan mengikuti kegiatan 

tersebut. 

Terima kasih kepada semua pihak yang telah memberikan kontribusinya 

dalam penyusun laporan kegiatan ini. 

 

Jakarta,  April 2020 

 

 

Penulis 
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PROCEEDING 

 

I.  NAMA KEGIATAN :  

Ngampooz-In Potensimu “Marketing Communication Strategy”, Live Google 

Meet, Kota Tangerang Banten 

II. LATAR BELAKANG 

Menjadi B2B or B2C marketers, the struggle is real, Presenting produk dengan 

cara yang menyenangkan tetapi seringkali tidak 'pas' untuk perusahaan di 

Indonesia. Sering kali kita masih struggling dengan cara memasarkan, menjual, 

atau mendapatkan exposure untuk bisnis, dan berbagai upaya pemasaran masih 

sering gagal, merasa tertantang untuk memasarkan bisnis kamu secara efektif. 

III. TUJUAN KEGIATAN KEGIATAN 

Untuk mempelajari taktik Marketing dari awal sampai bisa memberikan hasil 

nyata 

 

IV. ALOKASI WAKTU PARTISIPASI 

Acara ini telah diselenggarakan pada hari Rabu, 15 April 2020, lokasi Live 

Google Meet, Kota Tangerang, Banten 

 

V. PEMBICARA KEGIATAN 

Adapun pembicara pada seminar tersebut Ibu Julaiha Probo Anggraini. Marketing 

Communication Manager at Ngampoooz. 

 

VI. JALANNYA KEGIATAN 

Kegiatan ini diawali dengan menerima email yang berupa link yang akan 

digunakan untuk mengakses alamat google meet tempat berlangsungnya 

webinar. Kemudian acara diawali oleh moderator sebabagi pembuka dan 

dilanjutkan oleh pembicara untuk menyampaikan materi, dan acara ini diakhiri 

dengan sesi tanya jawab antara peserta dan pembicara, acara webinar ini 

dilakukan secara online. 
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LAMPIRAN-LAMPIRAN 

 

LAMPIRAN 1 : SERTIFIKAT  

 

 

LAMPIRAN 2 : DAFTAR HADIR SEMINAR   
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